El Embudo de las Ventas

se desarrolla a partir del concepto
de filtro en el que se van
calificando los clientes
potenciales hasta
llegar a los

CLIENTES
REALES

A medida que se van

seleccionando mejores criterios =T fo o= le 01
de seleccion y de cercania con

nuestra oferta de valor, los Clienteg
leads se van transformando.
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